ПОРАДИ ЩОДО ПРЕЗЕНТАЦІЙ МАРКЕТИНГОВИХ ПЛАНІВ СТУДЕНТАМИ
Чому ми використовуємо допоміжні наочні засоби? Оскільки людям важко сприймати на слух деталі, складну інформацію чи цифрові дані, доводиться використовувати зорове сприйняття, щоб:
· Пояснити. Графіки, таблиці, малюнки спрощують сприйняття інформації, їх доповнюють текстом, щоб наголосити на головних елементах.

· Зробити наочнішим, конкретнішим. Аудиторії треба «бачити» те, про що
ви говорите, щоб краще розуміти. Використовуйте графіки, картинки, діаграми, малюнки тощо.

· Запам’ятати. Наголошуйте на чомусь, виділяючи заголовки, нумерацію, інші позначення.

· Структурувати. Продемонструйте слухачам, як розрізнені частини цілого працюють разом. Робіть огляди, показуйте розвиток речей, ідей тощо.

· Зацікавити. Використовуйте прості образи та фарби, щоб не відволікати слухачів від головного.

Загальні правила для презентації/використання наочності
· Проведіть 3–4 репетиції вашої презентації перед дзеркалом/членами вашої
команди.

· Добре вивчіть свої наочні приклади!

· Презентація повинна тривати рівно 7 хвилин; ще 10-15 хвилин – для запитань.

· Перед тим, як починати презентацію, попросіть слухачів ставити запитання
лише після її завершення.

· Роздайте слухачам тези виступу, щоб була можливість робити нотатки.

· Аудіо та візуальні матеріали - тільки супровід, а не основа виступу. Увага
аудиторії повинна зосереджуватися на доповідачеві та його презентації. Не ховайтеся за спецефектами.

· Не говоріть до екрану, а також не читайте свою презентацію. Зосередьтеся
на аудиторії.

· Озвучуйте свої слайди. Кожне зображення на екрані повинне підкріплюватися бодай однією реплікою.

· Перевірте обладнання ПЕРЕД презентацією.
Спеціальні правила для презентації/використання наочності
· Вступ:

· Представте членів команди та викладача.
· Коротко викладіть передумови/мету. Спонукайте аудиторію до слухання.
· Оволодійте увагою аудиторії, щоб підібрати відповідний тон, встановити
контакт і стосунки довіри зі слухачами.

· Зробіть короткий огляд презентації.
· Основний текст презентації:

· Зосередьтеся на ключових моментах.

· Демонструйте розвиток ідей, речей тощо, наголошуйте на зв’язках між основними пунктами.

· Подача презентації:

· Зоровий контакт,

· Постава; стійте з вільно опущеними руками; не опирайтеся на кафедру /стіл.

· Вимовляйте слова чітко; варіюйте тон голосу – уникайте монотонності.

· Використовуйте жести.

· Говоріть повільно; коли людина нервує, починає говорити швидше.

· Не «пританцьовуйте», навіть коли нервуєте.

· Використовуйте кафедру (стіл) лише для допоміжного матеріалу, а не як
милицю.

